Nazwa ustugi

Opis ustugi

Zakres cenowy
ustugi (od)

Zakres cenowy
ustugi (do)

Typ ustugi

Budowa i wsparcie kooperaciji i wspétpracy miedzynarodowej — handel
zagraniczny, kojarzenie partneréw biznesowych, wsparcie w procesach
negocjacji

Nawigzanie wspotpracy z danym producentem zwigzane jest z realizacja
poszczegolnych etapow zwigzanych z wejsciem i funkcjonowaniem na rynku
docelowym. Warunki wspétpracy i ich finansowanie kazdorazowo
dopasowywane sg do oczekiwan Klienta.

Staramy sie maksymalnie zniwelowa¢ wysokos¢ naktadow niezbednych do
zaistnienia na wybranym rynku zagranicznym. Ograniczamy state wydatki
jakie klient ponosi utrzymujac dziat eksportu na rzecz wzmozonej pracy za
pomocy narzedzi wirtualnych, korzystania z baz danych przedsiebiorcow na
rynku docelowym oraz wspotpraca z izbami handlowymi z danych obszarow.
Proponowane etapy wspotpracy:

1. Okreslenie oczekiwan producenta — ustalenia indywidualne.

2. Podpisanie umowy okreslajgcej warunki wspotpracy, zakres obowigzkow
oraz zabezpieczenie know-how producenta.

3. Szkolenie produktowe pozwalajgce poznaé¢ produkt producenta i
nastepnie fachowo i rzeczowo zaprezentowac go potencjalnym klientom.

4. Przeprowadzenie analizy danego rynku (wielkos¢, potencjat sprzedazowy,
konkurencja).

5. Opracowanie listy potencjalnych klientow docelowych

6. Aktywne pozyskiwanie klientéw — sporzadzanie prezentaciji firmy,
przygotowanie ofert i kierowanie ich do potencjalnych klientéw.

7. Biezgca obstuga wptywajacych zamoéwien (obstuga mailowa, kontakt
telefoniczny, nadzér nad przebiegiem zamdwienia).

8. Asysta podczas wyjazddw i spotkan w kraju kontrahenta (np. Targi,
spotkania handlowe).

9. Samodzielne penetrowanie rynku — wyjazdy do klientéw w celach
handlowych.

10. Odbidr klienta zagranicznego z lotniska, dowdz do Panstwa siedziby,
prowadzenie rozmow handlowych z Panstwa udziatem — podczas wizyt
klientéow w Polsce.

5000 zt

150000 zt
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Okres realizacji
ustugi (od)

Okres realizacji
ustugi (do)

Kraj
Wojewédztwo
Powiat

Gmina

Miasto

Ulica

Numer

Informacja ogdlna o

Instytucji Otoczenia

Biznesu swiadczacej
ustuge

3 msc.

12 msc.

Polska

SWIETOKRZYSKIE

kielecki (powiat)
Piekoszéw (gmina wiejska)
Piekoszéw

Czarnowska

54

Gtownym obszarem naszej aktywnosci jest dziatalnos¢ ustugowa
dedykowana swietokrzyskiemu sektorowi MSP, z szczegdélnym naciskiem na
MSP nowopowstate, w postaci:

* inkubacji przedsiebiorstw

+ doradztwa dla nowych firm

« ustug ksiegowych

* ustug prawnych

« coachingu

+ doradztwa proinnowacyjnego

* ustug szkoleniowych

+ oraz innych ustug okoto biznesowych o wysokim stopniu
zindywidualizowania wynikajgcego z przeprowadzonej diagnozy potrzeb
indywidualnego MSP.

Wychodzgc naprzeciw oczekiwaniom Klientow, nasza oferta ustug
doradczych i szkoleniowych realizowana jest w systemie popytowym, tzn.
ze nie narzucamy sztywnych ram wykonania czy tematow szkolen, ale
komponujemy je zgodnie ze gtoszonym zapotrzebowaniem. Zatem, to Klient
decydujecie o tematyce i zakresie ustugi czy szkolenia, a my je
organizujemy.

Zapraszamy do kontaktu osobistego lub droga elektroniczng poprzez
strone http://bdgizba.pl/contact/ z naszymi konsultantami i ekspertami.



http://bdgizba.pl/contact/

Rezultaty ustugi zalezg od przyjetego zakresu rzeczowego wsparcia i moga
obejmowac tagcznie lub roztgcznie:
+ Szkolenie produktowe pozwalajgce pozna¢ produkt producenta i nastepnie
fachowo i rzeczowo zaprezentowac go potencjalnym klientom.
* Przeprowadzenie analizy danego rynku (wielko$¢, potencjat sprzedazowy,
konkurencja).
* Opracowanie listy potencjalnych klientéw docelowych
L + Aktywne pozyskiwanie klientéw — sporzadzanie prezentac;ji firmy,
Wplyw realizacji ] o o ) o
. . przygotowanie ofert i kierowanie ich do potencjalnych klientéw.
ustugi na rozwoj

. * Biezgca obstuga wptywajacych zamoéwien (obstuga mailowa, kontakt
sektora MSP

telefoniczny, nadzér nad przebiegiem zamoéwienia).

* Asysta podczas wyjazdéw i spotkan w kraju kontrahenta (np. Targi,
spotkania handlowe).

+ Samodzielne penetrowanie rynku — wyjazdy do klientow w celach
handlowych.

+ Odbidr klienta zagranicznego z lotniska, dow6z do Panstwa siedziby,
prowadzenie rozmow handlowych z Panstwa udziatem — podczas wizyt
klientéw w Polsce.

Adres e-mail biuro@bdgizba.pl



